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Conseil
d’administration	 MM.
	 Kurt Rohrbach	 président, ingénieur EPFZ, président de la Direction BKW 

FMB Energie SA, Büren an der Aare
	 Pierre Paupe	 vice-président, ancien conseiller aux Etats, Saignelégier
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	 Roland Donzé	 industriel, Les Breuleux
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	 Ficonom SA	 Saint-Imier	
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La Société des Forces 
Electriques de La Goule, entreprise 
 plus que centenaire, fait partie d’un 
groupe important de sociétés suis-
ses de production énergétique inté-
grées au réseau d’interconnexion 
européen.

L’usine de La Goule produit envi-
ron le tiers de l’énergie consommée 
dans le réseau. Elle achète le solde 
à son partenaire BKW FMB Energie 
SA. Elle distribue l’énergie électri-
que dans trois cantons : Berne, Jura 
et Neuchâtel.

En plus de la production et de la 
distribution de courant électrique, 
La Goule offre une large gamme de 
prestations de service.

L’entreprise de La Goule appro-
visionne en électricité environ 7000 
clients représentant une popula-
tion de quelque 12’000 habitants 
répartis dans le vallon de St-Imier, 
les Franches-Montagnes et Les 
Brenets. A cet effet, elle entre-
tient un vaste réseau de distribu-
tion comprenant plus de 600 km de 
lignes.

En plus, La Goule collabore acti-
vement avec BKW FMB Energie SA, 
à l’exploitation et à l’entretien de 
centres de production d’énergies 
renouvelables.

Enfin, les prestations de la 
société comprennent également 
l’assistance-conseils à sa clientèle 

en vue de l’utilisation rationnelle et 
économique de l’énergie.

L’avenir de La Goule
En 2007, le fait est cette fois 

quasi certain, le marché de l’élec-
tricité s’ouvrira partiellement pour 
les plus grands consommateurs de 
manière réglementée. La Goule, 
comme elle l’a répété durant ces 
dernières années, s’y est préparée 
et dispose actuellement des struc-
tures nécessaires pour s’adapter 
sans heurts aux nouvelles condi-
tions du marché, poursuivre ses 
activités dans l’intérêt de sa clien-
tèle et contribuer à la prospérité des 
régions qu’elle dessert.

Dès le 1er janvier 2005, la nou-
velle entreprise Inelectro SA, 
issue de la fusion de notre division 
« ElectroPartner » et de la société 
d’installations électriques Inelcom 
SA, travaille indépendamment de 
La Goule. Inelectro SA se bat ainsi 
sur un marché toujours très tendu 
avec le soutien efficace du groupe 
BKW FMB Energie SA. Même si les 
collaborateurs d’Inelectro SA de St-
Imier sont toujours locataires de La 
Goule, leur nombre ainsi que leur 
contribution financière aux comp-
tes de La Goule, encore visibles en 
2004 n’apparaissent plus dans les 
chiffres de 2005.

Du côté de La Goule

	 2005� 2004
Résultats
(en milliers de francs)

Chiffre d’affaires	 19'312� 23'721

Produits d’exploitation	 20'674� 24'892
Charges d’exploitation	 19'758� 24'088
Résultat d’exploitation	 916� 803
Bénéfice de l’exercice	 648� 445

Total de bilan
Actif immobilisé	 7'444� 8'344
Actif circulant	 15'218� 16'526
Fonds propres 	 6'296� 5'993
Fonds étrangers	 6'242� 9'754

En GWh
Vente d’électricité	 98.1� 97.8
Production	 22.1� 27.0
Achat	 82.8� 74.7

Moyenne annuelle de 
production des 10 
dernières années	 26.2

Personnel
Effectif (équivalent plein temps)
Collaborateurs	 46� 68.3
Apprentis	 6� 19
Stagiaires	 1� 6

Remarques
En 2004: chiffres y compris Unité 
« ElectroPartner » vendue au 1.1.2005

*chiffres adaptés à la nouvelle statistique.

P. 5 : Portique de l’ancienne sous-station de St-Imier mise en service en 1958.

*
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Une entreprise qui bénéficie d’un 
monopole n’a théoriquement pas 
besoin de publicité, ses clients étant 
captifs d’un marché fermé. Son 
image ou sa visibilité sur le marché 
n’est par conséquent pas importante 
puisque le client n’a de toute manière 
pas le choix.

Même si le marché ne s’ouvre 
qu’en 2007, La Goule ne se consi-
dère plus depuis longtemps comme 
une entreprise monopolistique. Sans 
compter sa division « ElectroPartner » 
qui de tout temps s’est trouvée 
confrontée aux lois du marché, La 
Goule n’est pas restée en retrait de 
la communication et se donne la 
peine de soigner son image de mar-
que en considérant la satisfaction 
de ses clients comme une exigence 
prioritaire.

Dans un marché de l’électricité 
qui s’ouvre, comment les entreprises 
de distribution évoluent-elles ? Entre 
sponsoring et publicité, comment 
soigneront-elles leur image ?

Les horlogers vantent leurs mon-
tres avec le soutien de stars du 
cinéma, qui les portent fièrement à 
leur poignet. L’industrie automobile 
présente ses prototypes rutilants les-
quels se caractérisent par leur écolo-
gie, leur économie, leur puissance ou 
leur capacité à évoluer sur tous les 
terrains. L’installateur local propose 

ses services et ses produits à l’occa-
sion de l’exposition artisanale de son 
village.

Comment les électriciens en 
général et La Goule en particulier 
s’y prendront-ils pour favoriser leurs 
propres produits, par rapport à la 
concurrence?

Le marketing et la communication 
sont deux métiers nouveaux pour les 
entreprises électriques et surtout pour 
La Goule. Même alliée à un important 
partenaire, BKW FMB Energie SA, 
elle reste un tout petit distributeur 
dans une jungle de grands qui ten-
tent d’acquérir des parts de marchés 
de plus en plus convoitées.

Le Marketing de La Goule
La Goule est une entreprise fran-

chisée, c’est-à-dire que sous certai-
nes conditions, réglées par contrat, 
elle peut commercialiser un produit 
d’une marque connue et reconnue. 
Avec sa participation à l’entreprise 
Youtility, ensemble avec plus de 100 
partenaires, elle revend à ses clients 
du courant électrique sous la mar-
que 1to1 energy. Youtility s’occupe 
pour tous ses partenaires du travail 
de marketing pour lequel les distri-
buteurs devraient engager ou for-
mer des spécialistes. Avec le soutien 
de BKW FMB Energie SA, Youtility 
a développé une palette de produits 

adaptés aux exigences nouvelles du 
marché (qu’on appelait tarifs à l’épo-
que du monopole), produits connus 
de chaque client de La Goule. Des 
catégories de prix ont été convenues 
pour les segments de clientèle en 
fonction de leur manière de consom-
mer le courant. Youtility se charge 
de la promotion du produit et com-
munique dans toutes les régions où 
se répartissent ses partenaires de 
la marque 1to1 energy. L’avantage 
pour La Goule, c’est qu’elle n’est 
plus seule face aux aléas du marché. 
Elle est plus forte pour se maintenir 
et peut commercialiser son courant 
électrique comme valeur sûre, éco-
nomique, moderne et indispensable 
au bien-être de ses clients à un prix 
compétitif reconnu par la branche.

La Communication de La Goule
On assiste actuellement à un 

déferlement d’actions de communi-
cation des entreprises électriques. 
Que ce soit Axpo avec la « super lea-
gue » de football, BKW FMB Energie 
SA avec le courant solaire du stade 
de Suisse ou les campagnes de 
publicité du « Groupe e » après la 
fusion d’EEF et d’ENSA. La Goule 
communique aussi avec sa clien-
tèle ne serait-ce qu’avec sa factura-
tion. Même si ce n’est pas le canal 
le plus apprécié, c’est sans conteste 

Communication et marketing 
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Le marquage du courant de La 
Goule

En 2006, chaque distributeur 
devra déclarer la provenance du 
courant électrique qu’il revend. Les 
consommateurs et consommatrices 
trouveront sur leur facture d’électri-
cité (ou en annexe de celle-ci) des 
informations claires sur la nature 
et la provenance de l’énergie qu’ils 
auront consommée. Dès la fin 2006, 
les factures de La Goule indiqueront, 
outre la consommation et le prix, la 
nature de la production. L’énergie 
sera déclarée d’origine renouvela-
ble (hydraulique, éolienne, solaire, 
etc.), d’origine non renouvelable 
(fossile, nucléaire etc.) ou d’origine 
indéterminée. Il sera tenu compte 
aussi des certificats, c’est-à-dire 
des contrats de vente d’énergie cer-
tifiée à des tiers, tels que les ventes 
d’énergie sous le label naturmade 
star. Cette énergie n’est par défi-
nition délivrée qu’à des personnes 
déterminées et n’est plus disponible 
sur le réseau général. Les consom-
mateurs et consommatrices dispose-
ront ainsi d’un outil de décision leur 
permettant, sur le marché ouvert, 
le choix d’un produit énergétique en 
particulier. Ce marquage complète 
les efforts en matière de marketing 
déployés par les entreprises électri-
ques.

BKW FMB Energie SA produit 
de manière nucléaire à Mühleberg, 
environ 60 % de l’énergie redistri-
buée à ses partenaires et clients ; le 
40 % restant étant d’origine hydrau-
lique. La Goule achète son énergie à 
BKW FMB Energie SA pour la reven-
dre à ses propres clients. L’énergie 
produite à l’usine de La Goule fait 
partie des énergies mentionnées 
ci-dessus comme certifiées et ven-
dues en tant qu’énergie verte. Elle 
ne contribuera donc pas au « mix » 
de courant fourni par BKW FMB 
Energie SA. Il en va de même de 
l’énergie de Juvent SA, qui comme 
chaque client Windstar le sait, est 
directement vendue aux personnes 
intéressées.

Des explications complémen-
taires seront nécessaires afin que 
chaque client de La Goule puisse 
bien comprendre le système. Celles-
ci leur seront fournies en annexe de 
la dernière facture de l’année 2006.

Le Marquage

un moyen de communication qu’il 
faut savoir gérer. Pour remplacer la 
Gazette, La Goule remet à ses clients 
l’Energy Forum, un produit issu du 
partenariat avec 1to1 energy. En 
2006, La Goule disposera d’un nou-
veau site Internet réactualisé. Certes, 
La Goule ne communiquera jamais 
comme un grand du marché, elle doit 
choisir un juste milieu entre la discré-
tion et la communication à outrance. 
Les clients de La Goule doivent savoir 
que chaque fois qu’apparaît le logo 
1to1 energy, c’est aussi de La Goule 
qu’on parle. La Goule doit apprendre 
à se montrer sous ses atours les plus 
convaincants.

La communication de La Goule, 
c’est aussi chaque installation élec-
trique disséminée dans la zone d’ap-
provisionnement, chaque poteau 
électrique planté dans les pâtura-
ges, tous les véhicules nouvellement 
marqués du sigle aux deux flèches 
bleues. C’est encore notre usine 
électrique à La Goule et l’ensemble 
de notre personnel dévoué et com-
pétent.

Grâce à une communication 
ciblée, chaque client de La Goule  
est rendu attentif au fait que nous 
sommes bien là, discrets mais effi-
caces, indispensables et irrempla-
çables, au service de notre clientèle 
24h sur 24.
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Débit du Doubs en 2005
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P. 8 : Station sur mat HEB-La Cibourg.
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Bilan énergétique de La Goule

En 2005, l’énergie distribuée dans le réseau de La Goule se 
chiffre à 98,1 GWh (97,8 GWh). La consommation a aug-
menté de 0,3 GWh par rapport à 2004. Cette augmentation 
correspond aux mois d’hiver plus rudes que l’an passé.
L’usine de La Goule a produit 22,1 GWh (27,0 GWh). La 
production est inférieure de plus de 4,9 GWh par rapport 
à l’année précédente et de plus de 4,1 GWh à la moyenne 
annuelle des 10 dernières années.

Achats complémentaires
Les achats complémentaires d’énergie auprès de BKW FMB 
Energie SA et des autoproducteurs se sont élevés à 82,8 
GWh (74,7 GWh). Cette augmentation d’achat de 8,1 GWh 
est due principalement au manque de production de l’usine 
de La Goule et à l’hiver 2005/2006 plus rude.

La part de consommation des différents secteurs d’activité a 
évolué l’année dernière selon le graphique ci-dessous :

Ménages	 24,2 GWh
Agriculture et horticulture	 7,7 GWh
Industrie, arts et métiers	 23,2 GWh
Services	 39,8 GWh
Transports	 2,5 GWh
Eclairage public	 0,7 GWh
Total	 98,1 GWh

Ménages

Agriculture et
horticulture

Industrie, arts et métiers

Services

Transports

24,2 GWh

7,7 GWh

23,2 GWh

39,8 GWh

2,5 GW
h

0,7 GWh
Eclairage public

Les chiffres 2005 au niveau suisse
ne seront connus qu’en juin 2006.

 Il n’a pas été possible de faire une comparaison
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Administration et personnel

Personnel
En 2005, le personnel de la 

Société des Forces Electriques de 
La Goule a passé de 76 collabo-
rateurs à 39, de 19 apprentis à 
6 et de 6 stagiaires à 1. Cette 
baisse importante est principa-
lement due à la vente de l’Unité 
d’affaires « ElectroPartner » au 1er 
janvier 2005.

Lors de l’assemblée géné-
rale du 16 juin 2005, M. Henri 
Schluep a quitté le conseil d’ad-
ministration après plus de 24 ans 
d’activité, atteint par la limite 
d’âge. La Goule le remercie 
vivement pour son travail et ses 
précieux conseils et lui souhaite 
une excellente retraite.

L’entreprise a poursuivi ses 
efforts dans le domaine de la 
formation avec 5 apprentis de 
commerce et 1 apprenti monteur de 
lignes.

A fin avril 2005, M. Jacky 
Chaty, monteur-électricien, a pris 
une retraite anticipée après plus de 
41 ans d’activité. A la fin décem-
bre 2005, Madame Nancy Muriset, 
employée au secrétariat a pris une 
retraite anticipée après plus de 36 
ans d’activité au sein de la société. 

A ces fidèles collaborateurs, 
l’entreprise adresse ses remercie-
ments sincères pour leur contribu-
tion et leur présente ses meilleurs 
vœux pour une longue et heureuse 
retraite.

Informatique
En 2005, l’équipement infor-

matique de la société a évolué 
normalement. Aucun investissement 
important n’a été effectué.

Organe de révision
L’assemblée générale du 16 

juin 2005 a reconduit la Société 
Fiduciaire Ficonom SA de Saint-
Imier en qualité d’organe de révision 
pour l’année 2005.
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	 	 	 Fr.	 Fr.
	 	 	 	 	
Produits d'exploitation	 	 	 	
Ventes d'électricité		  18’466’600	 18'388'100
Prestations pour compte de tiers		  846’100	 5'332'900
Prestations propres activées		  591’400	 545'100
Autres produits		  770’200	 625'500	
Total des produits d'exploitation	 	 20’674’300	 24'891'600	
	 	

Charges d'exploitation	 	 	 	
Achat d'énergie électrique		  9’526’900	 8'499'900	
Matériel et prestations de tiers		  2’576’800	 5’506’800
Charges de personnel		  3’790’400	 6'348'200	
Autres charges				  
	 Assurances	 142'300			 
	 Redevances et taxes	 191'700			 
	 Frais généraux divers	 2'122'000	 2’456’000	 2'362'900	
Amortissements		  1’407’900	 1'370'300	
	 Total des charges d'exploitation	 	 19'758'000	 24'088'100	
	 	 	 	 	
Résultat d'exploitation avant intérêts et impôts		  916’300	 803'500	

	 	
Produits financiers		  148’500	 76'100	
Charges financières		  -20’800	 -8'400	
Impôts		  -539'700	 -482'100	
Résultat ordinaire	 	 504’300	 389'100	
	 	 	

Résultat financier exceptionnel		  143’300	 55'500	

	
	
	 	
Bénéfice de l'exercice	 	 647’600	 444'600	
	 	 	 	

Compte de profits et pertes 2005
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L’année hydrologique 2005 a 
été faible. La production de l’usine 
a été de 22.1 GWh contre 27.0 
GWh en 2004. Elle est également 
inférieure à la moyenne des 10 
dernières années.

Les achats d’énergie ont aug-
menté de 8,1 GWh. Cette augmen-
tation par rapport à 2004 est due à 
la faible production de notre usine 
et à un temps d’hiver (novembre et 
décembre 2005) relativement rude 
par rapport à 2004.

Au niveau comptable la valeur 
des achats d’énergie, sans les 
achats d’énergie dite « verte », a 
augmenté de Fr. 1’027’000.–. 
Cette augmentation par rapport à 
2004 est due à la faible production 
de notre usine ainsi qu’à la modifi-
cation des conditions d’achat, à la 
hausse, en vigueur dès le 1er janvier 
2005.

En 2005, la production de notre 
usine a été vendue à titre d’énergie 
dite « verte » dans le but d’une 
meilleure rentabilité. Cette opéra- 
tion s’est soldée par une plus-value 
financière en faveur de La Goule de 
Fr. 71’700.–.

Les produits d’exploitation 
atteignent Fr. 20’674’300.– 
(Fr. 24’891’600.– en 2004) 
soit une diminution d’environ 
Fr. 4’217’300.– après avoir 
déduit le chiffre d’affaires de la 
vente d’énergie dite « verte ». Cette 
diminution correspond en grande 
partie au manque de chiffre d’af-
faires dû à la vente de notre Unité 
d’affaires « ElectroPartner ».

Les charges d’exploitation sans 
les achats d’énergie s’élèvent à 
Fr. 10’231’100.– (Fr. 15’588’200.–) 
soit une diminution de  
Fr. 5’357’100.– (augmentation en 
2004 de Fr. 219’000.–). Cette 
différence correspond en grande 
partie aux charges économisées 
suite à la vente de notre Unité 
d’affaires « ElectroPartner ».

Le bénéfice net de l’exer- 
cice 2005, Fr. 647’600.– 
(Fr. 444’600.–), auquel s’ajoute 
le solde reporté de 2004 soit 
Fr. 184’100.– moins l’attribution à 
la réserve pour propres actions de 
Fr. 1’500.–, atteint un montant  
disponible à l’intention de l’assem-
blée générale des actionnaires de 
Fr. 830’200.– (Fr. 560’500.–).

Le conseil d’administration pro-
pose à l’assemblée générale des 
actionnaires, la répartition suivante :

Dividende brut
(par titre Fr. 35.–)	 Fr.�482’100.–

Attribution
à la réserve
légale générale	 Fr.� 25’000.–

Attribution à la
réserve spéciale	 Fr.� 10’000.–

Report à compte
nouveau	 Fr.� 313’100.–

TOTAL	 Fr.� 830’200.–

Cette année, comme en 2005, 
il est renoncé au paiement du divi-
dende sur les actions SEG détenues 
par La Goule, soit sur 226 actions.

Au nom du conseil
d’administration

Le président : Kurt Rohrbach
Le vice-président : Pierre Paupe

Commentaires sur les comptes
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Bilan au 31 décembre 2005		  		  	
(avant répartition du bénéfice – les chiffres sont arrondis aux centaines)				  

Actif	 	 2005	 2004
	 	 	 Fr.	 Fr.
	
	 	 	
Centrale hydroélectrique de La Goule
	 Valeur de construction	 4'510'500
	 Amortissement de réversion	 875'000		
	 Amortissements cumulés	 3'127'500	 508'000	 141'000	
	 	 	 	
Sous-stations et stations de couplage	 	 	 	
	 Valeur de construction	 9'984'800		
	 Amortissements cumulés	 9'957'800	 27'000	 13'000	
	 	 	 	
Lignes primaires	 	 	 	
	 Valeur de construction	 5'402’600		
	 Amortissements cumulés	 5'221'900	 180'700	 225'000
	 	 	
Réseaux de distribution	 	
	 Valeur de construction	 22'965'500		
	 Compteurs et télécommandes	 972’600		
	 Amortissements cumulés	 23'530'500	 407’600	 1'258'000	
	 	 	 	
Immeubles	 	
	 Valeur de construction et frais d'acquisition	 6'808’800		
	 Amortissements cumulés	 5’593’700	 1'215'100	 1'085'000
	 	 	 	
Mobilier, outillage, ordinateurs, véhicules	 36’100	 71'900
	 	 	 	 	
Installations en construction	 	 133'000	 573'700
	 Participations et autres immobilisations financières, tiers	 	 1'936'000	 1'976'100	
	 Participations et autres immobilisations financières, actionnaires	 3'000'000	 3'000'000	
Total actif immobilisé	 	 7'443'500	 8'343'700	
	 	 	 	
Stocks et contrats pour tiers	 	 302'300	 758'400	

Débiteurs pour livraisons et prestations	 	 3'669’700	 6'573'900	

Autres créances à court terme	 	 	 	
	 Tiers	 181'100			 
	 Actionnaires	 10'263'000			 
	 Actifs transitoires	 388'700	 10'832'800	 8'307'900	

	 	 	 	 	
Titres	 	 135'700	 137'700	

Liquidités	 	 277’200	 748'400	
Total actif circulant	 	 15'217'700	 16'526'300
		  	 22'661'200	 24'870'000	
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Passif	 	 2005	 2004
	 	 	 Fr.	 Fr.
	 	 	 	 	

Capital-actions		  3'500'000	 3'500'000
				  
Réserve légale générale		  1'510'000	 1'488'000
					   
Réserve spéciale		  337'300	 327'300
					   
Réserve pour actions propres		  118’900	 117'400
				  
Bénéfice au bilan				  
	 Report au début de l'exercice	 184'100		
	  ./. attribution à la provision pour propres actions	 -1’500		
	 Bénéfice de l'exercice	 647'600	 830'200	 560'500
	 	 	 	
Total fonds propres	 	 6'296'400	 5'993'200
	 	 	 	 	
Provisions	 	 10'123'000	 9'123'000
					   
Créanciers pour livraisons et prestations				  
	 Tiers	 237'800		
	 Actionnaires	 161'600	 399'400	 2’198’800
				  
Autres engagements à court terme				  
	 Tiers 	 -74'500		
	 Actionnaires	 6’100		
	 Passifs transitoires	 5'910'800	 5'842'400	 7'555'000
	 	 	 	 	
Total fonds étrangers	 	 6’241’800	 9'753'800

	 	 	 22'661’200	 24'870'000
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Financement 2005
(les chiffres sont arrondis aux centaines)

	 	 	 2005	 2004	

	 	 	 Fr.	 Fr.

Cash-flow d'exploitation	 	 378'800	 4'736'300	

Résultat net d'exploitation		  647'600	 444'600	

Eléments n'entraînant pas de mouvement de fonds	 	 	 	
- amortissement d'exploitation		  1'407’900	 1'370'300	
- amortissement sur titres		  0	 0	
- variations provision sur stocks et contrats pour tiers		  30'000	 4'000	
- variation provision débiteurs		  -321'200	   -252'000	
- variation provisions		  1'000'000	 1'850'000	
	 	 	
Variation du fonds de roulement :	 	 	 	
- réalisable		  700'500	 -1'070'600	
- valeur d'exploitation		  426’100	 258'000	
- variation de l'exigible à court terme		  -3'512'000	 2'132'000	
	 	 	 	
Flux de fonds des investissements	 	 -505'600	 -4'670'600	

Investissements en immobilisations corporelles		  -547'800	 -1'369'200	
Investissements en immobilisations financières		  17'200	 -3'326'400	
Désinvestissements en immobilisations corporelles		  0	 0	
Désinvestissements en immobilisations financières		  25'000	 25'000	

Flux de fonds du financement	 	 -344'400	 -344'900
	
Dividende versé		  -344'400	 -344'900
	
Variation des liquidités	 	 -471'200	 -279'200	
	 	 	
Liquidités nettes au 1er janvier		  748'400	 1'027'600	

Liquidités nettes au 31 décembre	 	 277'200	 748'400	

P. 16 : Station transformatrice Mt-Soleil.
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Annexe aux comptes
(les chiffres sont arrondis aux centaines)

	 2005	 2004
	 Fr.	 Fr.
	 	
Engagements de garantie (libres)	 	 	 	
	 - Sur divers immeubles				  
	 Cédules hypothécaires, 1er rang		  4'000'000	 4'000'000
	 - Sur immeuble Les Breuleux				  
	 Cédule hypothécaire, 1er rang		  320'000	 320'000
	 	 	 4'320'000	 4'320'000
	 	 	 	 	
Valeurs d'assurance-incendie des immobilisations corporelles	 	 	
	 - Immeubles de production (usine)		  11'915'000	 11'715'000
	 - Immeubles de distribution (s/st. + st. coupl. + st. transf.)		  37'909'500	 20'409'500
	 - Immeubles		  22'117'800	 22'117'800
	 - Autres immob. corp. (machines, équipements, mobilier, etc.)		  20'847'000	 18'220'000	
	 	 	 92'789'300	 72'462'300

Détention de titres propres de La Goule
226 actions au porteur de Fr. 250.– nom.

Participations	 Secteur	 Capital-actions	Participation
	 	 Fr.	 % La Goule

Sté F.‑M. Châtelot, Chx-Fds	 Prod. électricité	 12'000'000	 11 2/3
Juvent SA, Berne	 Prod. élec. éolienne	 100'000	 5	
Funiculaire Saint-Imier /
Mont-Soleil, Saint-Imier	 Transport	 250'000	 40.280
Youtility SA, Berne	 Distribution	 1'500'000	 6.670
diAx Holding, Zurich	 Téléphonie	 9'454'440	 0.051	
		

	 	 Prêt Fr.	 	
Juvent SA, Berne	 Prod. élec. éolienne	 2'000'000	 5
Juvent SA, Berne	 Prod. éoliennes 7 et 8	 6’355'000	 5

	 1'400'000	 1'400'000
	 5'000	 5'000

	 100'700	 100'700
	 100'000	 100'000
	 4'800	 4'800
	 1'610'500	 1'610'500
	

		 75'000	 100'000
	 317'800	 301'200

	 2'003'300	 2'011'700

	 118'900	 117'400

* réactualisation des valeurs d’assurance
*
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Emploi du bénéfice
(les chiffres sont arrondis aux centaines)

	 	 2005	 2004

Proposition du conseil d’administration

Bénéfice reporté au début de l’exercice		  184'100	 141'100
./. attribution à la provision propres actions		  -1'500	 -25'200
Bénéfice net de l’exercice		  647’600	 444'600	
Bénéfice disponible au bilan		  830'200	 560'500

Soit à disposition	 	 830'200	 560'500

à répartir comme suit :	
Dividende brut Fr. 35.– par titre	 1)	 482’100	 344'400
Attribution à la réserve légale générale		  25'000	 22'000
Attribution à la réserve spéciale		  10'000	 10'000
Report à nouveau		  313'100	 184'100

	 	 	 830'200	 560'500

1) Il est prévu de renoncer au paiement du dividende
sur les actions détenues par La Goule (226 titres).

Le conseil d'administration propose un dividende
brut de Fr. 35.– par titre.
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Rapport de l’organe de révision

En notre qualité d’organe de 
révision de votre société, nous 
avons vérifié la comptabilité et les 
comptes annuels (compte de résul-
tat, bilan et annexe) de la Société 
des Forces Electriques de La Goule 
pour l’exercice arrêté au 31 décem-
bre 2005.

La responsabilité de l’établisse-
ment des comptes annuels incombe 
au conseil d’administration alors 
que notre mission consiste à véri-
fier ces comptes et à émettre une 
appréciation les concernant. Nous 
attestons que nous remplissons les 
exigences légales de qualification et 
d’indépendance.

Notre révision a été effectuée 
selon les normes de la profes-
sion, selon lesquelles nous som-
mes tenus de planifier et de réali-
ser la vérification de manière telle 
que des anomalies significatives 

dans les comptes annuels puissent 
être constatées avec une assurance 
raisonnable. Nous avons révisé les 
postes des comptes annuels et les 
indications fournies par ceux-ci en 
procédant à des analyses et à des 
examens par sondages. En outre, 
nous avons apprécié la manière 
dont ont été appliquées les règles 
relatives à la présentation des 
comptes, les décisions significati-
ves en matière d’évaluation, ainsi 
que la présentation des comptes 
annuels dans leur ensemble. Nous 
estimons que notre révision consti-
tue une base suffisante pour former 
notre opinion.

Selon notre appréciation, 
la comptabilité et les comptes 
annuels ainsi que la proposition 
relative à l’emploi du bénéfice au 
bilan sont conformes à la loi et 
aux statuts.

Nous recommandons d’approu-
ver les comptes annuels qui vous 
sont soumis.

Saint-Imier, le 18 avril 2006

L’organe de révision

Société Fiduciaire Ficonom SA
André Vaucher

A l’assemblée générale ordinaire des actionnaires
de la Société des Forces Electriques de La Goule
	
2610 Saint-Imier

Exercice 2005




